
formen auf eine durchaus sprichwörtlich neue Basis zu
stellen. Ohne der eigentlichen Vorstellung in dieser Aus-
gabe vorgreifen zu wollen, spielten natürlich insbeson-
dere die Vermarktungsmöglichkeiten eines derartigen Rie-
sen hier zu Lande und in Europa auf dem Branchentreff 
eine Rolle.

Gute Auslastung und lange Lieferzeiten

Über eine mangelnde Vermarktung ihrer Produkte bzw.
Dienstleistungen brauchten sich die Teilnehmer und Besu-
cher der diesjährigen Platformers’ Days derzeit nun wirk-
lich keine Gedanken machen. Eine entsprechende (Bau-)-
Konjunktur sorgt für eine entsprechende Nachfrage bei
den Geräten. Gleichzeitig erweitern die Vermieter Schritt
für Schritt ihre regionale und überregionale Präsenz. Die
Industrie dankt es mit einem immer breiteren Programm,
wobei die derzeitige, hohe Nachfrage für ebenso hohe Lie-
ferzeiten sorgt. Umgekehrt erfordert die aktuelle Liefersitu-
ation eine langfristige Planung aller Beteiligten – wobei
manches Branchenmitglied sich hierdurch umgekehrt 
eine Verlängerung der aktuellen wirtschaftlichen Situation
erhofft. Auch in diesem Jahr, bei der neunten Auflage des
Branchentreffs, zeigte sich das Angebot in Hohenroda
ebenso farben- wie facettenreich. Beginnend beim kom-
pakten Personenlift bis hin zur 70-m-Lkw-Bühne zeigten
die Hersteller praktisch alle denkbaren Plattformkonzepte,
wobei einmal mehr die Klassiker unter den mobilen 
Arbeitsplattformen wie Lkw-Bühnen, Selbstfahrer oder
auch Scheren-Varianten das Gros der Exponate stellten. 
Einen deutlichen Anteil am Messegeschehen stellten 
jedoch auch geeignete Hebelösungen für die Vermieter dar,
deren Kundschaft in zunehmenden Maße Gesamtlösungen
aus einer Hand nachfragt. Wenn es also um die Wartung
und Reparatur von Glasflächen geht, soll das entsprechen-
de Unternehmen idealerweise nicht nur die benötigten 
Arbeitsplattformen, sondern auch passende (Mini-)Krane
oder flexible Teleskopstapler zur Verfügung stellen.

Abkehr von der Monokultur

Konsequenterweise bieten heute so schon zahlrei-
che Hersteller einerseits die Bühnen-Konzepte, als auch 
Hebegeräte an oder aber die Vermieter bereichern ihren
Fuhrpark mit maßgeschneiderten Geräten. Neben allen
namhaften Hubarbeitsbühnen-Vertretern zeigten jedoch
erneut auch Aufbau- bzw. Anhängerhersteller wie Hei-
mann oder Zanner branchenspezifische Transportlösungen
für die mobilen Arbeitsgeräte. Ebenso traditionell zeigten
die Anbieter von branchenspezifischen Komponenten, wie
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