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Generalhandler fiir
Deutschland ernannt

) Oil&Steel, der italienische Her-
steller von Arbeitsbiihnen mit Ket-
tenfahrwerken sowie Lkw-Varian-
ten bis 62 m Arbeitshohe hat
kirzlich bekanntgegeben, dass die
Power-Lift GmbH in Erkrath bei
Diisseldorf ab sofort Generalhand-
ler fiir deren Produkte in Deutsch-
land ist. , Das standig wachsende
Netzwerk an Handlern und Ser-
vicestationen der Power-Lift
GmbH ist neben dem motivierten
Team von Holger Johan und Elmar
Eckenbach ein Grund dafiir, dass
wir uns fiir die Power-Lift GmbH
entschieden haben.” Holger Jo-
han, Geschaftsflinrer der Power-
Lift GmbH dazu: ,,Das Produkt-
portfolio von Oil&Steel ist eine
fantastische Bereicherung unseres
Programms. Unsere Kunden und
Partner werden begeistert sein,
weitere Qualitatsprodukte im Be-
reich der Hohenzugangstechnik
von uns erhalten zu kénnen.”

Ab sofort auch iiber die neue
Deutschland-Vertretung, die
Power-Lift GmbH, erhiiltlich:
Die neue, im Juli 2008 vorgestellte
Lkw-Arbeitsbiihne Snake 2010 Com-

pact von Oil&Steel.
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Will bis in fiinf
Jahren den
Umsatz verdop-
peln: Carl
Stahl-Geschiifts-
fiihrer Wolfga

ng
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Neuer Rekordumsatz

D Carl Stahl stellt Geschaftsbericht vor

UNTERNEHMEN. Die Carl Stahl
GmbH profitierte 2007 von der guten
Konjunktur im In- und Ausland. Der
Umsatz kletterte um 24 auf 207 Mio.
Euro. Die Zahl der Beschiftigten erh6h-
te sich um 160 auf 1177. Fiir das laufen-
de Jahr erwartet Geschaftsfithrer Wolf-
gang Schwenger ein Umsatzplus von
weiteren 13 Mio.

Mittelfristig will sich der Seil-, Hebe-
und Sicherheitstechnikspezialist mit
weltweit 50 Standorten von seinen Pro-
dukten unabhédngiger machen und vor
allem mit Wartung und Training, aber
auch Beratung wachsen.

Kernkompetenz des Unternehmens
ist laut Schwenger die Organisation des
Materialflusses, der die einzelnen Bear-
beitungsplatze miteinander verbindet.
Zwei Joint Venture in Indien und Indo-
nesien, die die Carl Stahl GmbH dieses
Jahr mit lokalen Partnern gegriindet
hat, stehen fiir den neuen Ansatz: In
Indien riisten die Schwaben Automobil-
fabriken von Tata und Mahandra mit
ihren Greiferldsungen aus und in Indo-

nesien kooperieren sie mit einem der
weltweit grofiten Hersteller von Bohi-
inseln.

Bis in fiinf Jahren hdlt Schwenger
eine Verdopplung des Umsatzes fiir
moglich. Je hilftig konne die Gruppe
iiber strategische Zukdufe im Ausland
und tiber intensivere Marktbearbei-
tung wachsen, so der 40-Jahrige. Die
Carl Stahl GmbH habe eine Grofe
erreicht, bei der sie von der Globali-
sierung profitiert. So mache die 2005
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initiierte Premium-Produktlinie Con-
dor bereits vier Mio. Euro Umsatz,
obwohl erst acht von 300 moglichen
Hebetechnikprodukten im Carl Stahl-
Design gestylt seien.



