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Der Kran- und Schwertransportbereich gehört hier zu Lande
in weiten Teilen zu den typisch mittelständischen Bran-
chen. Eine Vielzahl von kleineren und mittleren Betrieben

bietet dazu die entsprechenden Dienstleistungen in einem geo-
grafisch und thematisch großen Segment an. Die zunehmend 
anspruchsvollere Abwicklung der Aufträge führte so vor wenigen
Jahren bei einer ganzen Reihe von Unternehmen der Schwertrans-
portbranche zu der Überzeugung, dass ein Überleben und wirt-
schaftliches Betreiben des eigenen Betriebes zukünftig nur über 

eine Kooperation mit anderen Schwerlastexperten Sinn machen
würde.

Die Vorteile liegen klar auf der Hand: Trotz der weiterhin beste-
henden Selbstständigkeit garantiert ein entsprechendes recht-
liches Konstrukt nicht nur eine Verringerung des Verwaltungsauf-
wandes, sondern sichert gleichzeitig dem Unternehmen durch
das gemeinschaftliche Auftreten auch den notwendigen Technik-
transfer bzw. wirtschaftliche Vorteile beim Betrieb der eigenen
Flotte. 

investitions-planer

JUNGE KOOPERATION: Das europäische Netzwerk von BigMove konzentriert sich insbesondere auf den Schwertransport 
und angrenzende Dienstleistungen.

NICHT NUR DER TRANSPORT ZÄHLT:
Die BigMove-Partner bieten im Verbund 
beispielsweise auch die Aufstellung und 
Montage von Maschinen an.
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JÜNGSTES MITGLIED: Mit 80 Zugmaschinen
ist Give Sværgods einer der ganz großen 
Spezialtransporteure in Dänemark und rundet
das Netzwerk in Nordeuropa ab.




