
weiteren Neuheiten zu glänzen – letztend-
lich hat die Übernahme durch Palfinger im
vergangenen Jahr so auch aus Sicht beider
Partner mehr als Sinn gemacht. Das kom-
pakte Segment zählt dabei zu den Brot- und
Butter-Sparten. Ausgesprochen vielfältig
stellt sich so der Wettbewerb im Bereich der
zulassungskonformen Lkw-Bühnen euro-
paweit beispielsweise im 3,5-t-Segment dar.
Dabei stellen die Leistungsgrenzen der ein-

gesetzten Rohstoffe und das Know-how im
elektronischen Bereich für praktisch alle
Anbieter identische Hürden dar. 

Zusätzliche Dienstleistungen

Allen Höhenzugangsystemen gleich
sind die Bemühungen, über zusätzli-
che Dienstleistungsangebote den Kunden
nicht nur stärker an die Marke zu binden,
sondern auch für transparente Kosten bei
Beschaffung und Unterhalt der Geräte zu
sorgen. Die entsprechenden Stichworte
lauten einmal mehr Finanzierung, War-
tung und Service und nicht zuletzt Schu-
lungsangebote, beispielsweise im sicher-
heitstechnischen Bereich. Letzter Aspekt
wird auch im neuen Jahr eine herausra-
gende Rolle spielen, haben doch gerade in
2007 diverse Unfälle, die auch in einer
breiten Öffentlichkeit bekannt wurden,
abermals für deutliche Impulse in der
Branche gesorgt. Neben der Vermittlung
von Fachwissen zählt mittlerweile die PSA
zum alltäglichen Handwerkszeug – noch
vor wenigen Monaten und Jahren keines-
falls eine Selbstverständlichkeit.

Die Marktübersicht in dieser Ausgabe
soll dabei eine erste Orientierung über das
tatsächlich umfangreiche Angebot geben.
Neben den eigentlichen Herstellern der

unterschiedlichen Geräte, angefangen von
der klassischen Lkw-Arbeitsbühne über die
ebenso klassischen Selbstfahrer bis hin zu
Raupen-Varianten und stationären Trans-
portbühnen und Personenaufzügen, bie-
ten die folgenden Seiten auch ausgesuchte
Zubehörofferten und den einen oder an-
deren Einsatz. Der unerlässliche Adressteil
für eine erste Kontaktaufnahme ist auf die-
sen Seiten untergebracht. fh

icht nur bei der Beschaf-
fung bieten sich im Bereich
der Höhenzugangstechnik
zahlreiche Möglichkeiten 
an, bestehende Lösungen
noch effizienter zu gestalten.
Eine nutzungsorientierte 
Beschaffung, maßgeschnei-
derte Konzepte sowie eine
konsequente Mit-
arbeiterschulung
stellen auch einen
wirtschaftlichen
Einsatz sicher.
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Das ist wichtig!

BROT- UND BUTTER-SEGMENT:
Führerscheinfreundliche 3,5-t-Bühne.




