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¥ ARND BRUCKHAUS VON HEBA... ‘ (A

OB NEU ODER GEBRAUCHT

...setzt in hohem MalRe auf die weltweite Vermarktung
gebrauchter Ladekrane.

I NEUE MOGLICHKEITEN

Nach dem Umzug auf ein neues Areal kénnen die Gerdite jetzt
schon mal optisch und mechanisch aufbereitet werden.
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Gerade hochwertige Anbaugerdte wie Ladekrane eignen
sich oftmals fiir eine zweite Einsatzdauer.

nicht automatisch der altersbedingte Verschleif} sein, der
einen Ladekran in den Heba-Verkaufslisten erscheinen
lasst. Auch mehr oder minder schwere Schdden oder einfach
gednderte Anforderungen an den Kran im bisherigen Fuhr-
park kdnnen zu einer Verduferung der Ladehilfe fithren.

Wechselnde Marktanforderungen

Bei einem entsprechend hohen Exportanteil registriert
Bruckhaus nattirlich die teilweise doch recht kurzfristigen
Verschiebungen in den jeweiligen Mérkten, die Laien und
Fachleute hier zu Lande selbstverstindlich interessiert
zur Kenntnis nehmen. Da werden von den ausldndischen
Kunden plétzlich verstarkt Langarm-Ausfiihrungen aus
dem Baubereich nachgefragt und ebenso kurzfristig sind
dann wiederum Holzladegerdte der Renner im Gebraucht-
geschift.

Dazu kommt auch die wechselnde Bedeutung der ein-
zelnen Markte. Standen in den vergangenen Jahren insbe-
sondere bestimmte stideuropdische Mérkte im Mittelpunkt
des Vermittlungsgeschiftes, so liegen heute die Schwer-
punkte der Verkaufsaktivitditen mit Osteuropa, Asien oder
auch Mittel- und Stidamerika fast gleichmaflig weltweit
verteilt. Fiir Arnd Bruckhaus immer interessant — und
mit den hiesigen Marktkenntnissen nicht immer rational
erkldrbar: die Vorliebe ausgesuchter Lander fiir ausgesuch-
te, weltweit gesehen, durchaus exotische Marken.

Eine Erkenntnis, die eben auch Bestandteil der mittler-
weile mehrjdhrigen Vermittlungstétigkeit des Sauerlanders
ist. Zu den ungeplanten, aber umso wertvolleren Effek-



