
Wie würden Sie das Verhältnis zwischen Kranhersteller
und Kunde beschreiben?

Sarens: Natürlich stehen wir als Eigentümer und Nut-
zer der Geräte in einem sehr engen Dialog mit den Kran-
herstellern. So treten wir eben als Nutzer an die Hersteller
heran und teilen unsere Wünsche und Vorstellungen 
zu den möglichen Leistungen der einzelnen Geräte mit.
Bestes Beispiel ist auch hier die CC 9800-1, der hier auf der
Baustelle arbeitet. Diese verfügt über spezielle Loadcharts
für den Einsatz in der Windkraftindustrie bzw. für 
bestimmte Lastfälle bei der Errichtung der Anlage. Darü-
ber sprechen wir mit den Herstellern und diese wiederum
versuchen, auf Basis vorhandener Komponenten oder 
Modelle, passende Lösungen zu finden. Dabei sind wir 
immer aber auch im Dialog mit unseren Kunden, mit wel-
chen denkbaren Lastfällen diese konfrontiert werden.

Wo wird der nächste Einsatz der neuen CC 9800-1 sein?

Sarens: Der 9800 arbeitet jetzt für zwölf Monate für
Enercon, ganz konkret für die Errichtung der E-126-Anla-
gen. Nach der Montage der zweiten WKA hier in Hamburg
geht es voraussichtlich weiter nach Belgien.

Wann sind Sie eigentlich in das Geschäft Ihrer Familie 
eingetreten?

Sarens: Um ehrlich zu sein: Ich bin mein ganzes 
Leben von Beginn an für das Unternehmen tätig. So habe
ich schon als kleiner Junge in der schulfreien Zeit an den
Wochenenden und in den Ferien meinem Vater bei seiner
Arbeit geholfen. Nach dem Ende der Schule war ich erst
einmal in einem anderen Unternehmen tätig, um eine
Ausbildung zu machen und weitere Erfahrungen zu sam-
meln. Dann bin ich erneut in das elterliche Unternehmen
zurückgekehrt und dort, genau wie meine Brüder und 
meine Cousins, entsprechend lange tätig.

Was waren für Sie die interessantesten und faszinierendsten
Jobs Ihres Unternehmens in der jüngeren Vergangenheit?

Sarens: Eigentlich sind alle unsere Einsätze spannend,
außergewöhnlich und damit faszinierend – wie hier in

UNTERNEHMEN

ERGÄNZUNG: Über die weiteren Unter-
nehmen der Sarens-Gruppe ergeben sich
im Rahmen von Komplettlösungen bran-
chenübergreifende Einsätze.

AUSSERGEWÖHNLICH: Auch für einen Einsatz in der
Antarktis kann die Sarens-Gruppe das geeignete Kran-
material den Kunden zur Verfügung stellen.


