
Leasinggesellschaft die Finanzierung. Eine Zusammenarbeit, 
die dem Kunden Mehrwert bietet und mit der der Hersteller 
sowie die Leasinggesellschaft zusätzliche Umsätze generieren 
können. Mehr noch: Durch Leasingverträge, die mit zusätz-
lichen Services, wie z. B. Wartungsverträgen und Versicherun-
gen, verbunden sind, besteht darüber hinaus die Möglichkeit, 
einen wesentlichen Einfluss auf den Sekundärmarkt der Zukunft 
zu nehmen. 

Flexible Miete

Zu den flexibelsten Beschaffungsformen gehört die Miete.
Allerdings muss hier eine entsprechend hohe Nachfrage sein, 
damit sich überhaupt Mietflotten entwickeln können. Im Bereich
der Hubarbeitsbühnen und der Baumaschinen hat eine solche

Entwicklung eindrucksvoll stattgefunden, wie die zahlreichen
Vermietunternehmen und ihre wachsenden Flotten belegen. Bau-
maschinen und auch Baukrane werden verstärkt auftragsbezogen
von Bauunternehmen angemietet. Im Segment der Hubarbeits-
bühnen sieht es ähnlich aus. Wer nur temporär eine Hub-
arbeitsbühne benötigt, mietet sich einfach eine. Zur Beschaf-
fungsform Miete gehört auch der Mietkauf. Hier werden die Miet-
raten ganz oder teilweise bei einem späteren Kauf des Gerätes 
angerechnet.

FAZIT: Die Gerätebeschaffungsformen sind vielfältig und kun-
denorientierter geworden. Die einzig richtige Beschaffungsform
gibt es nicht. In vielen Firmen hat sich ein Mix aus klassischer 
Finanzierung, Leasing und Miete herauskristallisiert. Was im Ein-
zelfall die günstigste Beschaffungsform ist, sollte vor einer Investi-
tion sorgfältig abgewogen werden.

Am 29. 08. 2009 hat Werner Middeke mit über 1700 Gästen gleich zwei
Jubiläen in Erwitte gefeiert: 25 Jahre Arbeitsbühnenvermietung und 60
Jahre Malerwerkstätten. Angefangen 1984 in Erwitte, verfügt die Firma
Werner Middeke mittlerweile über mehr als 500 Arbeitsbühnen diverser
Bauarten, darunter auch ein erheblicher Anteil an Lkw-Arbeitsbühnen, die
den einzigartigen Markennamen STEIGER® von RUTHMANN tragen. 1990
kam eine Niederlassung in Erfurt dazu, zehn Jahre später die dritte in
Münster. Middeke steht für bodenständiges Wachstum sowie kundenori-
entierte Konzepte. Um Kunden aus Industrie, Dienstleistung und Hand-
werk in Zukunft einen noch flexibleren Service bieten zu können, wird 

bereits im Dezember 2009 eine neue Vermietstation in Dortmund eröff-
net. Speziell für die Verfügbarkeit von hochwertigen Lkw-Arbeitsbühnen
am neuen Standort in Dortmund hat Middeke sieben weitere STEIGER® –
5 x TB 220 und 2 x TB 300 – für dieses Jahr bei RUTHMANN bestellt.
Weitere Informationen über Middeke unter: www.alles-ist-erreichbar.de.

Werner Middeke: „Ich habe von Beginn an auf RUTHMANN STEIGER®

gesetzt. Nicht nur wegen der exzellenten Verkaufsberatung, sondern auch
wegen des hervorragenden Service-Angebotes. Trotz aller Robustheit müs-
sen Lkw-STEIGER® von Zeit zu Zeit instandgesetzt werden. In diesem Seg-
ment ist der RUTHMANN-Service einfach Spitze!“

Middeke: „Alles ist erreichbar.“®
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