
kosten gegenübergestellt werden, sondern auch mögliche
Einsparungen durch Skonto, Wegfall des Rechnungs- und
Mahnwesens und die Versicherung von Forderungen. Fac-
toringdienstleistungen kommen allerdings nicht für alle
Unternehmen in Frage. Einige Gesellschaften schließen
viele Unternehmen durch Mindestumsätze aus. Firmen,
bei denen bereits eine finanzielle Schieflage besteht, kom-
men als Factoringnehmer ebenfalls nicht in Frage. Des-
wegen wird im Vorfeld einer Vertragsbeziehung auch die
Vitalität des Unternehmens überprüft. Verläuft die Über-
prüfung positiv, steht mit Factoring eine effiziente und
komplexe Dienstleistung zur Verfügung.

Verschiedene Produkte

Factoringdienstleistungen sind immer nur so gut, 
wie sie den individuellen Bedürfnissen der Nutzer ent-
sprechen. Und die sind höchst unterschiedlich. Die Fac-
toringbanken haben sich darauf mit unterschiedlichen
Factoringprodukten eingestellt. So umfasst das Full-Ser-
vice-Factoring die komplette Range von der umsatz-
kongruenten Finanzierung über eine vollständige Risi-
koabsicherung bis hin zur Übernahme des gesamten 
Debitoren-Managements. 

In Zukunft dürfte das Factoring weiter zulegen. Die 
Factoringquote liegt in Deutschland gegenwärtig bei rund
2,5 Prozent. Industrienationen wie Frankreich, Italien
oder Großbritannien haben eine Factoringquote von bis
zu rund 14 Prozent. Ein Grund dafür ist der Umstand, dass
sich viele Factoringbanken bislang vor allem auf Groß-
kunden fokussiert haben. Aber auch auf Seiten der kleinen
und mittleren Unternehmen (KMU) gibt es offenkundig
noch Berührungsängste. So befürchten Unternehmer
durch das Factoring Probleme mit ihren Kunden zu 
bekommen. Ein Wandel in der Akzeptanz hat bereits ein-
gesetzt. Einer aktuellen Studie zufolge zeigten sich nur 
sieben Prozent der befragten Unternehmen irritiert darü-
ber, ihre Rechnungen an eine Factoringbank zu zahlen.

Solide Basis 

Da die Zusammenarbeit beim Factoring auf Partner-
schaftlichkeit und Dauerhaftigkeit angelegt ist, sollten
Unternehmen die verschiedenen Factoringgesellschaften
miteinander vergleichen und den für sie richtigen Partner
auswählen. Dabei sollte auch sehr viel Wert auf die Bera-
tungsqualität gelegt werden. Eine fundierte und kompe-
tente Beratung, die auf die individuellen Bedürfnisse des
Factoringnehmers eingeht, ist eine solide Basis für eine
Zusammenarbeit.  
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